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СПОНСОРЫ И ПАРТНЕРЫ КОНФЕРЕНЦИИ 2017 ГОДА

более

>20
спикеров

более

>130
участников

более

>80
компаний

ПРИ ПОДДЕРЖКЕ ПАРТНЕРЫ:
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СТРУКТУРА КОНФЕРЕНЦИИ

ПЛЕНАРНОЕ ЗАСЕДАНИЕ: 

ДИНАМИКА И КЛЮЧЕВЫЕ ТЕНДЕНЦИИ 

НА ТОПЛИВНОМ РЫНКЕ РФ

Изменение динамики на рынке моторных 

топлив: 

• Объемы, текущая и перспективная 

динамика на топливном рынке РФ: 

продолжится ли тренд к росту 

потребления моторного топлива в РФ по 

итогам текущего года?

Актуальные вопросы ценообразования 

на розничном рынке топлива: 

• Баланс стоимости топлива и доходности 

нефтяных компаний, опыт 2018 года.

СЕССИЯ 1: МЕЛКООПТОВЫЙ / 

БИРЖЕВОЙ РЫНКИ МОТОРНОГО 

ТОПЛИВА 

Мелкооптовый рынок моторного 

топлива: 

• Объем и перспективы развития МО рынка 

моторного топлива в перспективе 2020-

2015 годов

• Сегментация МО рынка РФ: 

идентификация, оценка объемов и 

потребительских требования различных 

клиентских групп.

Биржевой рынок моторного топлива: 

• Текущая динамика и перспективы 

развития биржевого рынка РФ

• Роль в мелкооптовой торговле

• Биржевая торговля нефтепродуктами, как 

инструмент стабилизации розничных цен и 

роста конкуренции на розничном рынке.

СЕССИЯ 2: АКТУАЛЬНЫЕ ВОПРОСЫ 

РАЗВИТИЯ И ОПТИМИЗАЦИИ 

ТОПЛИВНОГО БИЗНЕСА

Перспективы франчайзинга АЗС: 

• Опыт зарубежных компаний и российских 

ВИНК 

• Развитие и повышение эффективности 

франчайзинга: отбор кандидатов, контроль 

эффективности, факторинг и т.д. 

Нетопливный бизнес на АЗС: 

• Актуальные вопросы взаимодействия 

топливных компаний с ритейлерами и 

сетями «фаст-фуда»

• Повышение эффективности, адаптация 

ассортимента в зависимости от локации 

АЗС и пр.

Многофункциональные зоны (МФЗ) на 

существующих и перспективных 

автомагистралях: 

• Перспективы формата МФЗ в РФ и 

необходимые предпосылки для развития, 

• Выбор локаций и состава МФЗ в 

зависимости от параметров транспортного 

потока.

Развитие цифровых технологий в сфере 

нефтепродуктообеспечения и сбытовой 

деятельности: 

• Кроссплатформенные цифровые 

технологии,

• Digital-АЗС 

• Мобильные приложения для АЗС и т.д.

СЕССИЯ 3: АКТУАЛЬНЫЕ ВОПРОСЫ И 

ПУТИ ОПТИМИЗАЦИИ ВТОРИЧНОЙ 

ЛОГИСТИКИ НА ТОПЛИВНОМ РЫНКЕ РФ

Автомобильные перевозки МТ: 

• Текущие тренды и перспективы развития 

автотранспортного рынка моторного 

топлива,

• Лучшие российские и зарубежные 

практики организации и управления 

автотранспортной логистики МТ

• Ключевые показатели эффективности: как 

оценить и интерпретировать?

• IT технологии в перевозках топлива и пр.

Нефтебазовое хозяйство: 

• Оптимальная модель бизнеса, 

• Динамика и структура рынка перевалки и 

хранения топлива в контексте стратегий 

основных игроков,

• Пути и механизмы взаимодействия 

игроков на рынке перевалки и хранения.

Компания RPI специализируется на предоставлении 

аналитических, консультационных и коммуникационных услуг 

для компаний топливно-энергетического комплекса России, 

стран СНГ и Восточной Европы с 1992 года.

Профессиональные компетенции RPI охватывают все 

основные сегменты нефтегазовой промышленности, включая 

разведку и добычу, транспортировку и экспорт, переработку 

нефти и газа, перевалку, хранение, сбыт нефтепродуктов, их 

транспортировку.

RPI выполняет проекты по исследованию и анализу 

розничных топливных рынков в рамках следующих 

направлений:

• оценка объема и привлекательности топливных рынков, 

баланса спроса и предложения и прогнозирование его 

динамики в долгосрочной перспективе;

• разработка концепции развития и структурирования 

розничного бизнеса (с использованием опыта ведущих 

мировых компаний и с учетом современных тенденций);

• разработка стратегии развития нетопливного бизнеса;

• разработка мероприятий по оптимизации и развитию 

сбытовой сети;

• оценка окупаемости проектов реконструкции и строительства 

АЗС;

• идентификация и анализ локаций для размещения объектов 

розничной сети, оценка окупаемости проектов, создание 

финансовой модели развития как отдельных объектов, так и 

сети АЗС в целом.

RPI-CONSULT.COM

RPI-CONFERENCES.COM

RPI-RESEARCH.COM
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СРЕДИ КЛЮЧЕВЫХ 
ДОКЛАДЧИКОВ
И УЧАСТНИКОВ 
ДИСКУССИЙ 
КОНФЕРЕНЦИИ 
2017 ГОДА

Молодцов 

Кирилл Валентинович, 

Заместитель министра 

энергетики РФ

Рыжиков 

Алексей Михайлович, 

Управляющий директор АО 

«СПбМТСБ»

Голомолзин 

Анатолий Николаевич, 

Заместитель 

руководителя ФАС России

Шенец

Леонид Васильевич, 

Директор Департамента 

энергетики Евразийской 

экономической комиссии

Филиппов 

Алексей Викторович, 

Генеральный директор 

ЛУКОЙЛ-Югнефтепродукт

Маслов 

Виталий Геннадьевич, 

Директор по развитию 

и оперативному управлению 

сети АЗС «Шелл» в России 

Пронин Алексей Юрьевич, 

Руководитель отдела 

категорийного менеджмента 

АЗС «Шелл» в России 

Забродин 

Андрей Владимирович, 

Президент Московского 

Межрегионального Нефтяного Союза / 

Ген. директор АВТЭК 

Кацнельсон 

Михаил Юрьевич, 

Финансовый директор, 

«Бургер Кинг Россия» 

Кочетков 

Геннадий Борисович, 

Вице-президент 

по франчайзингу SUBWAY Russia

Карамсейли

Андрей Анатольевич, 

Генеральный директор 

Максвелл Групп

Спесивцев 

Александр Владимирович, 

Генеральный директор 

«СКАНТЕК»

Медведев 

Никита Вадимович, 

Руководитель 

аналитической группы RPI

Комышев 

Владимир Геннадьевич, 

Генеральный директор Сети 

АЗС «ЕКА»
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Белнефтехим • Белорусский нефтяной торговый дом • Газпромнефть - Региональные продажи • Газпромнефть • Газпромнефть – Транспорт • Газпромнефть –

Центр • Газпромнефть-Корпоративные продажи • ЛУКОЙЛ – Интер-Кард • ЛУКОЙЛ – Резервнефтепродукт-Трейдинг • ЛУКОЙЛ – Югнефтепродукт • Газпром

газэнергосеть • ПО Белоруснефть • РН-Аэро • РН-бункер • РН-Москва • ВОСТОК • Шелл в России • Евразийская экономическая комиссия • Минэнерго России •

Санкт-Петербургская Международная Товарно-сырьевая Биржа • ФАС России • ФГ Прайм • ГК Севергаз • ГК Стрижи • Сеть АЗС Muller • Сеть АЗС Апельсин / ООО

К-ресурс • ГК Бекар • Сеть АЗС Ростанефть • Сеть АЗС Ростех / ООО Кипарис • Сеть АЗС Эталон / ООО Топливное обеспечение • Управление АЗС / сеть АЗС

Топлайн • Нафта АЗС • ООО АТК • ИП Алибеков А.М. • Красносельская Топливная Компания • Максвелл Групп • ООО АВРООПТ • Алгоритм топливный интегратор •

ООО ИСТ Трейд • Cetracore Energy Gmbh • АО Биржа Санкт-Петербург • Ойл Энерджи Групп • Алюмтек • РусХОЛТС • СКАНТЕК • СТРОЙГАЗМОНТАЖ • SUBWAY

Russia • Бургер Кинг Россия • Владимирская областная топливная ассоциация • Московский Межрегиональный Нефтяной Союз / АО АВТЭК • НП Совет по

товарным рынкам • Российский топливный союз • Журнал Нефтегазовая вертикаль • Журнал Нефть России • Журнал Топливный рынок • Издательский дом Недра

(Oil&Gas Journal Russia и Offshore [Russia]) • ЭКСПОГРАУНД ГРУП • Сеть АЗС Neftek Operating • Спецнефтерподукт • Интерфакс • ТАСС • ПТК • Камелот

Паблишинг • РН-Москва • Сеть АЗС «ЕКА»

УЧАСТНИКИ КОНФЕРЕНЦИИ 2017 ГОДА

Российские и 
зарубежные 

ВИНКи
32%

Госорганы и 
профильные 

НКО
9%

Независимые 
трейдеры

17%

Независимые 
операторы АЗС

27%

Поставщики 
оборудования и 

технологий
10%

Российские и 
зарубежные 
ритейлеры

5%

20+
АВТОРИТЕТНЫХ 

СПИКЕРОВ

ПРОФИЛЬ УЧАСТНИКОВ ОТРАСЛИ 2017 ГОДА УЧАСТНИКИ 2017 ГОДА

130+
ДЕЛЕГАТОВ

80+
КОМПАНИЙ-

УЧАСТНИКОВ
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ПАРТНЕР ИНТЕРАКТИВНОЙ СЕССИИ

РЕГИСТРАЦИЯ УЧАСТНИКОВ

ВАРИАНТЫ РЕГИСТРАЦИИ
СТОИМОСТЬ ДО

30 СЕНТЯБРЯ
СТОИМОСТЬ УЧАСТИЯ

ПРИОРИТЕТНОЕ  (до 6-ти делегатских 

мест)  88 000 рублей  100 000 рублей

ПРОФЕССИОНАЛЬНОЕ  (до 4-х 

делегатских мест)  74 000 рублей  88 000 рублей

СТАНДАРТНОЕ  (до 2-х делегатских 

мест)  49 500 рублей  58 000 рублей

Хотите разместить статью  

или рекламную 

информацию в ПРОГРАММЕ?

ЗВОНИТЕ АКСУ АШИМБЕК

+7 (495) 778 93 32
Aksu@rpi-inc.ru

Для того чтобы Ваша компания смогла максимально эффективно реализовать все возможности, предоставляемые конференцией, встретиться с 
профессионалами рынка, получить индивидуальные ответы на имеющиеся у Вас вопросы, приобрести новые контакты, мы предоставляем уникальную 

возможность – совместно с компанией RPI разработать индивидуальный спонсорский пакет, включающий возможности, которые будут максимально 
полезны именно для Вас. Исходя из целей и возможностей спонсора, команда RPI готова разработать нестандартный формат участия.

ХОТИТЕ СТАТЬ ЛИДЕРОМ КОНФЕРЕНЦИИ, ПРОДЕМОНСТРИРОВАТЬ КОМПЕТЕНЦИЮ И ПРОФЕССИОНАЛИЗМ? 

ЗАПРОСИТЕ СПОНСОРСКИЕ ПАКЕТЫ!

ПАРТНЕР СТРАТЕГИЧЕСКОЙ СЕССИИ

КАК ПОЛУЧИТЬ БОЛЬШЕ ВОЗМОЖНОСТЕЙ НА МЕРОПРИЯТИИ?

ПАРТНЕР ДИСКУССИОННОЙ ПАНЕЛИ


